Les futurs Technico-Commerciaux du Lycée Lehec en action
au SIVAL 2025

Ce salon international des techniques de productions végétales avec 700 exposants sur
39 000 m? et I'accueil de 25 000 visiteurs a Angers offre aux étudiants en 1°"® année de BTS
Conseil et Commercialisation de Solutions Techniques (CCST) une opportunité de se
confronter au monde professionnel et d’acquérir des compétences clés pour leur futur
metler de Technlco Commercial.
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Depuis décembre, chaque étudiant a mis en ceuvre une démarche active de recherche de
lieu de stage parmi les exposants recruteurs avec I'envoi des dossiers de candidature et la
préparation aux entretiens de recrutement. Ce travail d’autonomie et d’organisation a été
concluant car tous les étudiants ont intégré en tant que stagiaire une équipe commerciale
tant au niveau du salon que de I'"hébergement.

L’agencement et le démontage du stand, I’accueil des visiteurs, la valorisation des
matériels, la collecte d’informations sont les missions qui leur ont été confiées pendant
cette semaine.

lIs sont tous satisfaits de leur expérience qui leur a permis de découvrir de nouveaux
secteurs d’activité, d’élargir leur horizon professionnel et de nouer des contacts avec des
entreprises pour intégrer leur équipe commerciale dans le cadre notamment de leur futur
contrat d’alternance (de 12 mois lié a la 2°™ année de cette formation qui se réalise en
apprentissage).

Les étudiants et I’équipe pédagogique remercient les entreprises partenaires pour lI'accueil
chaleureux et leur disponibilité.



